
95 % d’insertion professionnelle en sortie de BTS dans divers métiers
Conseiller agricole, technicien d’expérimentation
Chef de culture, chef d’exploitation
Technico-commercial
Chef de silo, responsable d’approvisionnement

Formation
1 ou 2 ans

LA FORMATION
Le BTS Technico -commercial « Biens et services pour l’agriculture »
forme des commerciaux chargés du conseil et de la vente de
produits et services spécifiques aux besoins des agriculteurs.

Assurer la fonction commerciale achat-vente dans le secteur
agricole.
Mobiliser des compétences techniques s’articulant autour du
développement commercial :

Développement commercial

Négociation commerciale

Gestion d'un espace de vente physique ou virtuel

Gestion de l'information technique, commerciale et des systems

d’informations

Management et force de vente

L’ALTERNANCE
Formation sur 1 année : nous consulter

Formation sur 2 années :

20 semaines par an soit 700H
27 semaines par an en entreprise

BTSA TC
TECHNICO-COMMERCIAL

L’INSERTION PROFESSIONNELLE



L’ACCOMPAGNEMENT
Entretien individuel initial
Bilan des acquis et compétences
Un accompagnement au projet personnel et professionnel
Parcours personnalisés en 1 an selon vos diplômes

LES AVANTAGES

L’EXAMEN

L’HEBERGEMENT

Parcours en 1 an possible
Financement possible en fonction de votre statut (salarié,
Reconversion, demandeur d'emploi, ...
Une expérience professionnelle reconnue
Des relations étroites avec les organisations professionnelles
agricoles

Parcours en 1 an : contrôle continu + épreuves terminales

Parcours en 2 ans : contrôle continu (semestrialisation)

Restauration possible sur place 

Plus d’infos sur notre site internet
www.agrocampus47.org

Mis à jour 26/10/2026

LES CONDITIONS D’ADMISSION
Avoir plus de 18 ans
Etre diplômé d’un baccalauréat général, technologique ou
professionnel pour un parcours en 2 ans
Accompagnement avec référent handicap possible
Etre diplômé d'un Bac +2 minimum pour un parcours en 1 an

BTSA TC
TECHNICO-COMMERCIAL
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